
VERKAUFSBERATER 
IM AUSSENDIENST 

bewerbung@suedwest.de
www.suedwest.de/s/karriere/stellenangebote

WIR SUCHEN AB SOFORT:

(m/w/d, in Vollzeit)

GEBIET: MÜNCHEN, ROSENHEIM, 
LANDSHUT, PASSAU

SÜDWEST Lacke + Farben GmbH & Co. KG
Iggelheimer Straße 13
D-67459 Böhl-Iggelheim

Tel. +49 6324 709-0

Ihre Qualifikation
• Abgeschlossene kaufmännische oder 

technische Ausbildung
• Mehrjährige Berufserfahrung im Vertrieb 

und/oder Außendienst, idealerweise 
Branchenkenntnisse

• Sicherer Umgang mit MS Office
• Gute Kenntnisse in SAP SD
• Gute Englischkenntnisse von Vorteil

Das bieten wir Ihnen
• Eine attraktive Vergütung gemäß Tarifvertrag 

der chemischen Industrie
• Flexible Arbeitszeitmodelle
• Betriebliche Altersvorsorge
• Umfangreiche Fort- und 
Weiterbildungsangebote

• Abwechslungsreiche und verantwortungsvolle 
Aufgaben

• Ein professionelles, engagiertes und herzliches 
Team

Bitte senden Sie Ihre aussagekräftigen Bewer-
bungsunterlagen, unter Angabe Ihrer Gehalts-
vorstellungen und dem möglichen Eintritts-
termin, per E-Mail an Frau Jacqueline Renner:
bewerbung@suedwest.de

Willkommen bei SÜDWEST
Wir bringen Farbe ins Spiel – seit über 100 
Jahren. In Böhl-Iggelheim entwickeln wir 
hochwertige Lacke und Farben für Profis – mit 
Leidenschaft, Innovationskraft und einem klaren 
Fokus auf Nachhaltigkeit. Als Tochter der Sto SE 
& Co. KGaA verbinden wir die Vorteile eines 
familiären Mittelständlers mit den Perspektiven 
einer internationalen Unternehmensgruppe. 
Unsere Innovationsfreude und Verantwortung 
wurden mehrfach als „Top-Arbeitgeber im 
Mittelstand“ ausgezeichnet.

Ihre Aufgaben
• Betreuung und Weiterentwicklung unserer 

Kunden im Großhandel und Malerhandwerk in 
den Regionen München, Rosenheim, Landshut 
und Passau

• Verantwortung für die Erreichung der Umsatz-, 
Absatz- und Ertragsziele im Vertriebsgebiet

• Umsetzung und Sicherstellung der 
SÜDWEST-Verkaufsstrategie

• Unterstützung bei der Einführung neuer 
Produkte sowie aktive Platzierung im Markt

• Erfolgreiche Durchführung von 
Verkaufsaktionen und Marketingmaßnahmen 
in der Region

• Aktive Gewinnung neuer Kunden und Ausbau 
des Marktpotenzials

www.suedwest.de


